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“CNDV este o lume a Directorilor de Vânzări!” 
 

        Anual, peste o sută de profesionişti în vânzări se întâlnesc pentru a 
afla cele mai noi trenduri în domeniu, pentru a face schimb de 
experienţă şi pentru a găsi soluţii eficiente la problemele cu care se 
confruntă.  
 

“CNDV este un avantaj strategic!” 
 

       La CNDV discutăm despre cele mai noi strategii de creştere a 
vânzărilor, despre factorii care vor influenţa piaţa în anul care urmează 
şi despre schimbările la care va trebui să facem faţă. 
 

“CNDV înseamnă experienţă!” 
 

       Participanţii şi speaker-ii CNDV sunt oameni cu experienţă practică 
în vânzări. De aceea, aici găseşti răspunsuri utile şi soluţii aplicabile la 
problemele cu care te confrunţi în conducerea echipei de vânzări. 
 

“CNDV înseamnă relaţii puternice!” 
 

        La CNDV, avem ocazia să facem schimb de informaţii despre clienţi 
şi despre prospecţi. Aici poţi să afli numărul de telefon al unui decision 
maker pe care îl “vânezi” de mult, să descoperi “secretele” unora 
dintre Buyer-i sau să faci parteneriate strategice care să îţi aducă 
vânzări importante în 2012. 

Bogdan COMĂNESCU 
Director General Accelera®  

Fondator CNDV 
 

21 de ani de experienţă  
naţională şi internaţională în 

vânzări şi managementul 
vânzărilor 

www.accelera.ro 
www.devanzari.ro 
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Speaker-ii CNDV 2011 

Gabriel MUREŞANU 
Fondator AWARENESS POWER 
18 ani de experienţă  în vânzări, 10 
ani director la Vodafone, specializat 
în strategii de vânzare alternative şi 

execuţie de business 
www.awareness.ro 

Mădălina UCEANU 
CAREER ADVISOR  

16 ani de experienţă în domeniul 
Executive Search şi consultanţei în HR, 

profesor asociat pentru cursul de 
Management al Resurselor Umane în 
cadrul MBA-ului Romano – Canadian 

www.careeradvisor.ro 

Eusebiu BURCAŞ 
SALES PERFORMANCE  

18 ani de experienţă  în vânzări,  
fondator al www.burcash.ro, 

specialist în dezvoltarea echipelor 
de vânzări 

www.eusebiu.ro 

Lorand Soares-SZASZ 
COACHING4YOU 

 Trainer, antrenor de afaceri și 
antreprenor, cu o experiență de 

peste 7 ani în vânzări, marketing și 
management 

www.coaching4you.ro 

Cristian GHERAN 
MBA Tiffin University - Ohio, SUA 

The John Maxwell Team  
România 

15 ani de experiență în domeniul 
vânzărilor şi managementul vânzărilor, 

dezvoltator de echipe comerciale 
www.johnmaxwellteam.ro 

Ovidiu ATANASIU 
Accelera® 

20 de ani de experiență în vânzări, 
11 ani de experiență în training şi 
consultanță pentru dezvoltarea 

echipelor, specialist în motivarea 
echipelor de vânzări 

www.accelera.ro 



AGENDA - 30.11.2011 
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Conferinţa se desfăşoară în cadrul  Bucureşti Business Days 
şi începe la ora 09.00 cu panelul ANTREPRENORIAT la care sunteţi invitaţi şi Dumneavoastră! 

11.00 - 13.00 CONFERINŢA - CNDV 2011 
 

11.00 - 11.25 - SALES LEADERSHIP  pentru 2012 
 “La ce să ne aşteptăm în 2012?”  

cu Bogdan COMĂNESCU 
 

11.25 - 11.40 - DEZVOLTAREA INTEGRALĂ 
“Cum creştem randamentul echipei?” 

cu Eusebiu BURCAŞ 
 

11.40 - 11.55 - SCHIMBAREA ECHIPEI DE VÂNZĂRI 
“Cum schimbăm anumiţi membri 

din echipa de vânzări?” 
Studiu de Caz cu Mădălina UCEANU 

 

11.55 - 12.15 – LEADER-UL ECHIPEI DE VÂNZĂRI  
by John Maxwell                             

cu Cristian GHERAN 
 

12.15 - 12.30 - STRATEGII DE CREŞTERE A VÂNZĂRII 
“Soluţii testate pentru creşterea vânzărilor!”                             

Studiu de caz  cu Gabriel MUREŞANU 
 

12.30 -  12.50 - Sales Success Accelerators™ 
“Dezvoltarea profesională în cel mai eficient mod!” 

cu Ovidiu ATANASIU 
 

12.50 - 13.00 - Organizarea pentru workshop-uri 
 

13.00  - Masa de prânz şi networking 

14.00 - 18.00 WORKSHOP-urile CNDV 2011 
 

14.00 - 15.45 - WORKSHOP 1 
 

“Un Spirit de Învingător!” 
Directorul de Vânzări 

Leader şi Motivator al Echipei 
“Cum devine Leader-ul un catalizator  

al motivaţiei echipei?” 
- tehnici şi metode - 

 

cu Ovidiu ATANASIU, 
Lorand  Soares-SZASZ şi Cristian GHERAN 

 
16.00 - 17.45 - WORKSHOP 2 

 

Sales Success Accelerators™ 
Directorul de Vânzări 

Coach şi Dezvoltator al echipei 
“Cum dezvoltă Leader-ul performanţele în vânzări 

folosind The 25 Sales Questions?” 
- aplicaţie şi unelte de lucru - 

 

cu Bogdan COMĂNESCU, 
Octavian GROZEA şi Paul COSTIN 

 

17.45 - 18.00 Acordarea Premiilor şi Cadourilor 
 

18.00 - Networking 
 
 
 
 
 
 

ATENŢIE! CNDV nu este un eveniment publicitar!  
Toate prezentările sunt  destinate furnizării de informaţii utile participanţilor!  
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ÎNTREBĂRI FRECVENTE 
 
Cui se adresează CNDV? 
CNDV se adresează Directorilor de Vânzări, Directorilor de 
Marketing, specialiştilor în vânzări şi antreprenorilor care 
vor să îşi crească vânzările în 2012. 
 

A câta ediţie este? 
CNDV este la a III-a ediţie anuală. 
 

Ce au spus participanţii la ediţiile anterioare? 
Pe site-ul www.devanzari.ro găseşti zeci de mărturii de la 
ediţiile anterioare. 
 

Când şi Unde se va desfăşura CNDV 2011? 
În data de 30.11.2011, în cadrul Bucureşti Business Days, 
Adresa: Willbrook Platinum Business Center, DN1 nr. 173-
178, pe Str. Privighetorilor. 
 

Dacă vreau, pot participa şi la alte workshop-uri din 
cadrul Bucureşti Business Days? Da! 
 

Cât costă participarea la CNDV 2011? 
Preţul este de 100 Euro (tva inclus) pentru CNDV sau  
150 Euro (tva inclus) pentru întreg evenimentul  
Business Days 
 

Unde mă înscriu şi cum achit? 
Înscrierea se face prin e-mail la cndv@accelera.ro  
sau prin telefon la 0743 009 569 şi  0721 227 021 
Tot aici primiţi detalii despre achitare şi reduceri! 
 

Câţi participanţi vor fi?  
Aproximativ 200 de participanţi 
 

Dacă mai am şi alte întrebări?   
Telefon: 0743 009 569 şi 0721 227 021  

PARTENERI CNDV: 
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Organizator: 

S.C. Accelera S.R.L. - Calea Şerban Vodă, nr. 133, 

Sector 4, Bucureşti, CUI RO17254224, J40/3156/2005  

http://www.businessdays.ro/
mailto:cndv@devanzari.ro
mailto:cndv@devanzari.ro

